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. Wenn beides geht:

E-CAD leen‘

ELECTRICAL ENGINEERING
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. TITELSTORY

Im Elektro-Engineering stehen viele Unternehmen vor
der Frage, ob sie die Lizenz fiir eine Software kaufen
oder mieten sollen. Immer mehr Softwarehersteller
ersetzen die herkommliche Kauflizenz durch ein Miet-
modell, auch als Subscription bezeichnet. Doch beide
Varianten haben ihre Vor- und Nachteile. WSCAD bietet
fiir seine E-CAD-L6sung beide Optionen an. Anwender
kénnen die fiir sie giinstigere Version wéhlen. Es ist
wichtig zu wissen, worauf es bei der Auswahl ankommt.

Ur Elektrokonstruktion und Schaltschrankbau ist die E-

CAD-Software zur zentralen Drehscheibe fir schnelle

und aufeinander abgestimmte Planungs- und Projekt-

ablaufe geworden. Jeder Prozessschritt ist dabei pra-
zise auf den nachsten abgestimmt: von der Schaltplangenerie-
rung Uber das Schranklayout bis zu den Fertigungsdaten der
Schranke. Nur so kommt es zu keinen kostspieligen Unterbre-
chungen im Engineering-Workflow. Wer mit einer professionel-
len E-CAD-Software sein Engineering auf den aktuellen Stand
bringen will, muss sich allerdings nicht nur mit Funktionsum-
fang und Qualitat der Programmumgebung auseinandersetzen,
sondern auch mit den Lizenz- und Folgekosten. Je nach Aus-
baustufe der Software kommt mancher Anwender bei Stan-
dardpreisen um die 10.000€ ins Gribeln, denn mit zunehmend
hoheren Investitionskosten steigen die betriebswirtschaftlichen
Risiken.

Lizenzmodelle zur Auswahl

Vor allem kleine und spezialisierte Unternehmen im Maschinen-
und Anlagenbau oder der Installationstechnik bewegen sich in
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einem stark fragmentierten Markt und haben meist begrenzte
Budgets. Die individuellen Anspriiche an einen E-CAD-Arbeits-
platz unterscheiden sich je nach Branche, Auftragslage und Pro-
jektierungsaufwand. Deshalb bendtigen Engineering-Firmen mo-
derne und flexible E-CAD-L6sungen, um durch einen reibungslo-
sen Planungs- und Konstruktionsprozess im Wettbewerb nicht
ins Hintertreffen zu geraten. Aus diesem Grund sind liquiditats-
schonende Finanzierungsalternativen sehr willkommen.

Wahrend beim klassischen Kaufmodell der Anwender eine E-
CAD-Software mit zeitlich uneingeschrankter Nutzungsdauer
erhalt, sind Mietvertrage zeitlich befristet. Groter Nachteil bei
einer Kauflizenz sind die hoheren Anfangsinvestitionen. Die
Folge: Beim Kauf einer Softwarelizenz mit Wartungsvertrag in
der aktuell bendtigten Ausbaustufe ist der volle Rechnungsbe-
trag auf einmal fallig und gilt Gber Jahre hinweg als Anschaf-
fung mit steuerlichen Abschreibungsfristen. Bei Anmietung der-
selben Software liegt der Mietpreis um rund 70 Prozent unter
dem Kaufpreis, fliel3t aber als Betriebsausgabe sofort in voller
Hohe ins Betriebsergebnis steuermindernd ein. Der Liquiditats-
vorteil kommt vielen Firmen entgegen und der Gewinn vor Steu-
ern fallt hcher aus.

,Wir glauben, dass vieles fir das Mietmodell unserer neuen E-
CAD-Software spricht, denn der Nutzen liegt auf der Hand", be-
kraftigt Axel Zein, CEO von WSCAD. Mietvertrage des Anbieters
sind auf ein Jahr oder drei Jahre begrenzt und verlangern sich
bei nicht erfolgter Kiindigung automatisch. Bei Kauflizenzen gilt
das Nutzungsrecht zwar uneingeschrankt, aber einige Leistun-
gen und Software-Updates sind an den Wartungsvertrag gekop-
pelt. ,Die Nutzung von Nachfolgeprodukten beispielsweise
muss man bei Kauflizenzen gesondert erwerben, bei der Miet-
lizenz sind sie enthalten’, unterstreicht Zein.
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Keine Einschrankung

Die zeitlich begrenzte Gultigkeit der
Mietsoftware muss kein Nachteil sein.
Nach Berechnungen ist die Mietlizenz
die betriebswirtschaftlich glinstigere
Alternative, solange der Nutzungszeit-
raum unter sieben Jahren liegt. Die
Mietlizenz hat bei WSCAD wie die
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Kauflizenz die volle Funktionalitat der

ausgewahlten  Softwareumgebung.

Etwa den Datenzugriff auf die Artikelda-

tenbank wscaduniverse.com mit mehr als

350 Herstellern, aber auch Schnittstellen zu

den géangigen ERP- und PLM-Systemen sowie
Schnittstellen zur Fertigung und den Zugang zu
Konfigurations- und Selections Tools anderer Auto-
mationsausrister. Wahrend der Laufzeit bleibt der An-
wender immer auf dem aktuellen Stand. Fallt ein Versionsup-
date an, muss der Mieter nicht zum Portemonnaie greifen —
Updates sowie samtliche Nachfolgeprodukte, kurz Upgrades,
sind sofort verfligbar und im Mietpreis enthalten. Die Kosten
bleiben vorhersehbar und stabil.

Weitere Pluspunkte fir abonnierte Software raumt der Soft-
wareanbieter bei temporaren Zusatzlizenzen ein. Bendtigt ein
Elektroplaner oder Konstrukteur fir einen bestimmten Auftrag
zusatzliche Softwarefunktionen oder kommt es zu unerwar-
teten Auftragsspitzen, fallen wahrend der Abo-Laufzeit keine
Gebuhren an. Die zusatzliche Lizenz ist einmalig fur vier Wo-
chen kostenfrei. Darlber hinaus ist die Mietlizenz jederzeit um
Arbeitsplatze oder Add-Ons erweiterbar, wobei die Laufzeit ge-
mieteter Add-Ons an die Hauptlizenz gekoppelt ist. Auch ein
jahrliches Online-Training ist bei der Mietlizenz inklusive — bei
einer klassischen Kauflizenz werden dafiir immerhin 499<€ fal-
lig. Ebenfalls wird dem Lizenzmieter freier Zugang zu den
Lernvideos auf WSCADEMY.com gestattet. Neben den regel-
maBigen Software-Updates und Upgrades steht der techni-
sche Support wie bei jedem Wartungsvertrag des Anbieters
bei Kauflizenzen zur Verfligung.

Kaufen ein Auslaufmodell?

Wahrend Marktbeobachter bereits Uber einen starken Trend in
Richtung Subscriptions-Economy sprechen und hervorheben,
dass jahrlich anfallende Mietkosten, ein geringeres Anfangsin-
vestment sowie weniger Kapitalbindungskosten und mehr Frei-
raum fur die Unternehmensplanung bieten, gibt es bei Schalt-
schrankfertigern und Engineering-Dienstleistern auch andere
Uberlegungen: Was passiert mit den Planungsunterlagen samt
umfangreichen Dokumentationen nach Beendigung der Miet-
dauer? Der Lifecycle von Schalt- und Steuerungsanlagen und
Elektroinstallationen tUberdauert oftmals Jahrzehnte.

Kein Problem, heil3t es dazu bei WSCAD. Lauft die Mietdauer der
Software aus, bleiben alle Plane und Projektdaten erhalten. Zwar
kann der Anwender nach Ablauf der Mietfrist nicht mehr direkt
auf die mit der E-CAD-Software erzeugten Plane und Konstrukti-

» WSCAD bietet seine E-=CAD-Losung Electrix im Subscription
Modell an — oder klassisch zum Kauf.

onsunterlagen zugreifen, aber sadmtliche Unterlagen lassen sich
auch als PDF-Dateien speichern — schon alleine um bei Gewahr-
leistungsanspriichen gewappnet zu sein. Das spatere Bearbeiten
von Altplanen und Dokumenten ist auf zwei Arten moglich: Ent-
weder verlangert man die Nutzungsdauer der E-CAD-Software
mit einem neuen Mietvertrag oder man bearbeitet die gespei-
cherten PDF Unterlagen mit anderen Anwendungen.

Kostenvorteil fiir die Subscription

Ein Nachteil konnte sich ergeben, wenn die kumulierten Abonne-
mentkosten im Laufe der Zeit den urspriinglichen Anschaffungs-
preis inklusive der jahrlichen Wartung Ubersteigen. Allerdings
muss man bedenken, dass bei einer zeitlich unbegrenzten Nut-
zungslizenz bei einem Nachfolgeprodukt eine Upgrade-Gebdihr fal-
lig wird, die in der Miete bereits enthalten ist. Ein weiterer Kosten-
vorteil: WSCAD gibt den Break-even-Point der Mietsoftware gegen-
Uber der Kaufversion bei sieben Jahren an — eine Zeitspanne, die
bei vielen Herstellern bereits nach drei Jahren erreicht ist und in
der auf jeden Fall mit einem Nachfolgeprodukt zu rechnen ist.

Die Projektteams in den Engineering-Abteilungen arbeiten hau-
fig mit groRen Datenmengen Uber lange Zeitrdume — dafir be-
notigen sie die uneingeschrankte Kontrolle Gber Kosten und die
Verarbeitung ihrer Daten. Der individuelle Bedarf nach produk-
tiven Softwareldsungen ist unterschiedlich, deshalb sind flexible
Alternativen zum klassischen Software-Kauf von grollem Vor-
teil. Wichtig ist, dass die tatsachlichen Kosten, je nach Funkti-
onsumfang, Ausbaustufe und bendtigten Add-Ons, richtig er-
fasst und alle Nutzungsaspekte bedacht sind. |
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WSCAD-Geschaftsfiihrer Axel Zein im Interview

., WSCAD ORIENTIERT
SEIN ANGEBOT AN

DEN BEDURFNISSEN
DER ANWENDER"

E& Gibt es funktionale Unterschiede
zwischen der gekauften und dem zeit-
lich begrenzten Mieten der WSCAD-Li-
zenzen?

Axel Zein: Funktionale Unterschiede
gibt es nicht. Die Mietversion enthalt
allerdings Zusatzleistungen, etwa ein
jahrliches Training und eine vierwo-
chige temporéare Lizenz, mit der man
Spitzenlasten und zuséatzliche Aufga-
ben im Projekt ganz unkompliziert ab-
fangen kann.

E& Lassen sich alle Ausbaustufen der
E-CAD-Software mieten und enthilt
das Mietmodell denselben Anwender-
support?

Zein: Ja, man kann das gesamte Soft-
warepaket mit den unterschiedlichen
Ausbaustufen mieten. Einmal im Jahr
steht ein kostenloses Online-Training
zur Verfligung. Die Hilfe im Remote-
Modus funktioniert Uber Teamviewer
auch bei komplexen Fragestellungen.

EZ wscCAD bietet abgestufte War-
tungsvertrage fiir die Kauflizenz. Wie
ist das bei gemieteter Software?

Zein: Wie bei der Kauflizenz bieten wir
bei der Miete drei Stufen an: die nor-

Software im Abonnement hat Vorteile gegeniiber dem klassischen
Lizenzkauf. Dr. Axel Zein, Geschéftsfiihrer von WSCAD in Bergkir-
chen, erlautert, worauf es beim Kaufen versus Mieten ankommt.

tionszeiten unserer Spezialisten. Bei
der Miete Plus gibt es beispielsweise
zusétzlich noch einen zehn prozenti-
gen Nachlass auf alle
WSCAD-Dienstleistungen.

EZ Marktbeobachter spre-
chen bereits von einer
wachsenden Subscrip-
tion-Economy, gilt das
auch fiir E-CAD-Soft-
ware?

Zein: Auf jeden Fall. Ei-
nige Mitbewerber bieten

nur noch Mietlizenzen an.
WSCAD orientiert sein An-
gebot jedoch an den Be-
dirfnissen seiner Anwender.
Wir wissen, dass manche Kun-

den aus unterschiedlichen Griin-

den ihre Anwendungen bevorzugt kau-
fen und andere wiederum lieber mieten
mochten. Deshalb bieten wir beide Op-
tionen an.

EZ wie wiirden Sie entscheiden,
wenn Sie Kunde waren?

Zein: Fur Software von WSCAD ist
Miete mit Abstand die interessantere
Version. Es sind nicht nur die zusatzli-

betrachtet, mietet unsere Software.
Denn fir die ersten sechs Jahre ist
Miete die giins-

tigere Al-

Die ersten

sechs Jahre ist
Miete die giinstigere
Alternative und
erfordert weniger
Anfangskapital

Axel Zein, WSCAD

ternative und er-
fordert weniger Anfangskapital. Anders
als beim Kauf kann man bei Miete das
ausgegebene Geld sofort steuerlich gel-
tend machen. Das wiederum wirkt sich
positiv auf den Gewinn vor Steuern aus.
Wer clever ist, mietet.
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